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Rigor de financiamento
faz consorcio crescer

Mesmo em um ambiente de taxzas de juros em queda acentua-
da, movimento que deveria abrir espago para mais financiamen-
tos bancarios, os consorcios mostram expansdo em ritmo acele-
rado. O motivo € simples: as instituiges financeiras est3o sendo
cada vez mais rigorosas na andlise para a concessdo de emprésti-
mos, para reduzir os riscos de inadimpléncia, e, mesmo quando
aprovam o cadastro do cliente, exigem uma entrada de, no mini-
mo, 30% do valor do bem. "Com o crédito mais seletivo, os con-

, sumidores estdo migrande para o consércio”, resume o presi-

dente da Associagdo Brasileira das Administradoras de Consdrcio
Paulo Roberto Rossi. Qutros fatores que empurram con-
sumidores para os consércios, em que predominam as opera-
¢Oes relativas a carrgs e motos, s20 a incidéncia de juros e o prazo
de pagamento, que diminuiju em relagio aos vigentes no auge do
aumento dos financiamentos bancdrios. Dados da Abac referen-
tes ao primeiro semestre indicam que o volume de negécios nos
consorcios jd superou o nivel de R$ 38 bilhdes, resultado 5,8%
acima do registrado de janeiro a junho de 2011. A-2
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Crédito seletivo leva a
migracao para consorcio

Mesmo com a queda das taxas de juros, consumidores estdo se voltando cada vez mais
para esse fipo de custeio em grupo. Mas especialistas alertam que é preciso ter cuidado

» VANIA CRISTINO

esmo num ambiente
de taxas de juros em
queda livre, o que de-
veria privilegiar os fi-
nanciamentos bancérios, 0s
consdreios estdo crescendo. £ o
motivo é simples: as institui-
¢oes financeiras estdo sendo ca-
da vez mais rigorosas na analise
para a concesséo de emprésti-
mos e, mesmo quando aproe-
vam o cadastro do cliente, exi-
gem uma entrada de, no mini-
mo, 30% do valor do bem, que
pode chegar a 50% ou mais
quando o alvo do Ananciamen-
10 é, por exemplo, urpa moto.
"Com o crédito mais seleti-
vo, 0s consimidores estdo mi-
grando para o consércio”, ad-
mite Paulo Roberto Rossi, pre-
sidente da Associagio Brasilef-
ra das Administradoras de
Consdrcio (Abac). De acordo
com ele, de cada dez pessoas
gue apresentam propostas nos
bancos para financiar uma
moto, apenas dois saem com o
contrato assinado. Diante da
dificuldade, agravada pelo pe-
rfodo de parcelamento mais
curto, os clientes estdo se vol-
tando para esse Upo de custeio
em grupo, que, além de man-
ler prazos entre 50 e 60 meses
para a aquisicdo de vefculos e
motocicletas, ndo exige entra-
da nero sofre com a incidéncia
das taxas de juros.
O problema dos consércios
é que o consumidor ndo tem
acesso imediato ao bem, o que
ndo ocorre em um financia-
mento, em que ja sai da loja di-
rigindo, por exemplo, o seu
carro novo. No primeiro caso, a
caria de crédito sé é liberada
mediante sorteio ou lance. E o
cliente paga para a administra-
dora a taxa de administragio,
de 8.5%, pelo perfodo de 48
meses - 0 que dé 0,20% a0 més
-, & de 11% ou mais nos grupos
de duracdo mais longa. Exis-
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Segundo levantamento feito
pela assessoria econdémica da
Abac , 66.92% dos consumidores
gue aderiram aos grupos volta-
dos para a aquisicao de velculos
leves optaram por modelos com
valores entre R$ 25 mil e R$ 60
mil. O tiquete médio desse setor,
que, em janeiro, era de R$ 40,4
mil, passou para R$ 43.4 mil em
Junho, um aumento de 8,4%.

Para os economistas, a predo-
mindncia de valores mais altos,
uma novidade do mercado nos
titimos anos, mosira que o con-
sumidor estd planejando me-
lhor a sua compra. Hd alguns
anos, a preferéncia no sisterna de
consorecios eram os veiculos po-
pulares. O contrdrio ocorre, po-
rém, no caso das molos. A maio-
ria— ou seja, acima de 54% - tem
como objetivo uma carta de cré-
ditoertre RE5 mile R§ 20 mil A
pesquisa deixa claro que, do to-
tal de participantes dos grupos
de moras, 42,27% tém coniralos
deaté R3 5 mil
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tem tarnbém outras tarifas em-
butidas no valor mensal das
parcelas para cobrir, entre ou-
tras coisas, eventual inadim-
pléncia. Nesse caso, a corre¢io
se dé pela variacdo do prego do
bem no mercado.

Grossn modo, num consor-
cio, a pessoa estd pagando para
uma administradora cuidar do
seu dinheiro. Espectalistase
educadores financeiros sdo
unénimes em assegurar que,
em qualquer compra, o paga-
mento avista é sempre mais
vantajoso para o consumidor.
Com o dinheiro em maos, ele

Maioria quer motos

Entre os 5 mithoes de consu-
midores que tém consdrcio, se-
gundo dados da Abac, 2,32 mi-
thoes estdo em grupos de moio-
cicletas e motenetas e 1,74 mi-
thao em de velculos leves. E por
esse mocdelo de financiamento
gue um em cada sete automo-
veis € comercializado ro Pals.
Nas motos, essa relagio ¢ de
praticamente uma a cada duas
unidndes vendidas.

A pesquisa também revela
qiie, em junho, a maioria dos
consorciados contemypiados em
vefculos leves (44,75%) preferiu
adquirir um seminovo. Outros
35,75% optaram pelo bem de re-
feréncia do contrato e 6,88% por
outro veiculo automotor, como a
motocicleta, por exernplo. Jd no
segmento de motocicletas, 53,1%
dos consorciados contemplados
decidiram pelo bem de referén-
cta. Menos de 20% (19,30%) op-
taram por retirar um awtomovel
comacantadecréditoe 11,41%
adquirirant molos seminouas.
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consegue ndo apenas descon-
tos, mas também agregar valor
a transagao. Se tiver paciéncia e
disciplina, pode depositar uma
quantia todo més na poupanga
e juntar o suficiente para com-
prar o bem em muito menos
tempo que em um grupo de
consorcio.

QO educador financeiro Ed-
ward Claudio Jr, da DSOP Edu-
cacdo Financeira, faz uma con-
ta simples, apenas comparando
a prestagao mensal de um con-
sdrcio, com taxa de administra-
cao de 9,5%, € a de um financia-
mento com juros de 0,77%, uma

das mais baixas do mercado. Vi-
sando & aquisi¢do de um vefcu-
lo bésico na faixa de R$ 30 mil, a
prestagao inlcial do conséreio é
de R$ 656,10 e ado financia-
mento, de R$ 749,97,

Em outro exemplo, o con-
sumidor que pegar um parce-
lamento de R$ 50,9 mil em 60
meses, com uma tarifa de
0,75% ao més, assumira pres-
tagdo de R$ 1.072,70, pagando,
até o fim, um total de R$ 64.4
mil. O consércio serd extrema-
mente vantajoso se ele for sor-
teado até o 10° més de vigén-
cia do grupo, porque o valor
do bem fica o mesmo do fi-
nanciamento e 0 prazo, tam-
bém de 60 meses. Nesse caso,
terd pago R$ 9,9 mil e ainda es-
tard devendo R% 40,9 mil do
preco do praduto adquirido,
que serdo distribuidos em 50
prestagdes mensais de valor
pouco infertor a R$ 1 mil.

Para o presidente da[Abac|
todo produto tem seu espaco
no mercado. "No caso do con-
sércio, 0 nosso piiblico é aque-
le que pode esperar para ter
acesso ao bem, planeja o seu
futurc e poupa com um objeti-
vo definide”, aponta. Tanto
que o setor, que jd conta com
um universo de 5 milhdes de
consorciados, mantém a previ-
sdo de crescimento do infcio
do ano, entre 7% a 9%, apesar
das constantes e sucessivas
quedas do Produto Interno
Bruto {PiB). "Alguns segmen-
10s v3o crescer mais, como por
exemplo o consércio de servi-
¢os", diz Rossi.

Dados do setor referente ao
primeiro semestre indicam
que o volume de negdcios jd
superou R$ 38 bilhoes, 5,8% a
mais do que o resultado dos
primeiros seis meses de 2011.
As conternplagdes atingiram a
marcade 600,9 mil, 14,2% a
mais que as 526,1mil cartas de
crédito concedidas entre janei-
roe junhode 2011,



